Vortrags- und Seminarangebot 2024/2025, Dr. Jacqueline Plum

Auch als Einzelcoaching buchbar, Preise auf Anfrage,
info@konzeptkomepenz.de

Fundraising leicht gemacht! Vortrage & Seminare fir Vereine,
Freiwillige & Ehrenamtliche

Fundraising ist Pflichtprogramm far Verein und Ehrenamt, doch es muss keine trockene
Materie sein und kann SpaB machen! In meinen Vortrdgen & Seminaren méchte ich
praxisnah vermitteln, wie Sie erfolgreich auf ihr Anliegen aufmerksam machen und
Fordergelder einwerben kénnen. Dabei ist es mein Ziel, zu motivieren und praxisnah zu
unterstltzen, selbst Mittel einzuwerben. Flr Non-Profit-Organisationen, Mitarbeiterinnen
von Vereinen, Freiwilige und Ehrenamtliche. Modul |, Vortrag, Fragen &
Erfahrungsaustausch, Dauer: 90 Min. Modul Il — V : Kurzseminar, Dauer: 90 Min.

Online oder vor Ort. Die Module sind so konzipiert, dass man sie unabhangig von
einander nutzen kann. Sie sind zeitlich ausbaubar und kénnten auch in einen ganzen Tag
integriert werden.

Fundraising leicht gemacht | — eine Einfuhrung

Sie sind von lhrem Projekt begeistert, benétigen jedoch noch Mittel, um es realisieren zu
kénnen? Das ist eine sehr gute Voraussetzung, um Foérderer zu gewinnen. Ob
Sponsoring, Spende, Foérderstiftungen, Crowdfunding oder Fundraising-Event — das
Prinzip ist dasselbe: Es gilt andere von seinem Vorhaben zu begeistern und aufzuzeigen,
welche Wirkung es erreichen kann. Doch welches Instrument ist das richtige? Wie
spreche ich Forderer an, was muss ich beachten? Eine Einfihrung in Instrumente und
Methoden bei der Mittel-Einwerbung (Vortrag, Fragen & Erfahrungsaustausch, 90 Min).

Fundraising leicht gemacht Il - Nach Corona: Die richtige Forderstiftung finden

In Deutschland gibt es mehr als 23.000 gemeinnttzige Stiftungen. Wo und wie finde ich
die richtige Stiftung fur mein Projekt? Eignet es sich fir eine Férderung von Stiftungen?
Was muss ich bei der Antragstellung beachten? Tipps, Anleitungen und Ubungen zur
Stiftungsrecherche und zur Antragstellung (Kurzseminar, 90 Min).

Fundraising leicht gemacht lll - Sponsoren finden & binden

Sponsoring ist ein beliebtes Instrument, um gemeinnitzige Projekte zu finanzieren. Wie
mache ich mein Projekt flr einen Sponsor attraktiv? Wie identifiziere ich mdgliche
Sponsoren und wie spreche ich sie an? Wie baue ich eine tragfahige Beziehung zu
meinem Unterstutzer auf und wie setze ich ein Sponsoring erfolgreich um? Eine
Einfiihrung in den Sponsoring-Prozess mit Anleitungen und Ubungen u. a. zur Ansprache
potentieller Sponsoren (Kurzseminar, 90 Min).



Fundraising & Kommunikation — Forderer erfolgreich ansprechen

Wahrend sich die Offentlichkeitsarbeit eines Vereins an alle Zielgruppen richtet, wendet
sich Fundraising-Kommunikation direkt an mégliche Unterstutzer. Ziel ist dabei, sie zu
Uberzeugen, Geld- oder Sachmittel fur Ihr Projekt zu geben. Wie stelle ich mein Vorhaben
gegenulber potentiellen Férderern kurz und Uberzeugend dar (Elevator-Speech)? Wie
verfasse ich einen ansprechenden Brief an einen Sponsor oder eine Férderstiftung und
wie Uberzeuge ich sie in persdnlichen Gesprachen? Eine Einfihrung mit Tipps,
Anleitungen und Ubungen zur erfolgreichen Ansprache von Férderern (Kurzseminar, 90
Min).

Fundraising & Networking in Verein und Ehrenamt

Netzwerkpartner sind wichtig, um Ihr Anliegen bekannt zu machen. Wie finden Sie Ihre
Stakeholder und lhre Partner? Je besser ein potentieller Netzwerkpartner zu lhrem
Vorhaben passt, desto schneller erreichen Sie lhr Ziel. Wie gehen Sie hier strategisch
vor? Wie sprechen Sie mdgliche Partner an? Wie bauen Sie Beziehungen auf, die fir
beide Seiten eine Win-Win-Situation darstellen? Eine Einfihrung ins Networking flr lhren
Verein mit Ubungen zur Ansprache potentieller Netzwerkpartner (Kurzseminar, 90 Min).
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